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GET Nord: Energieeffizienz — eines der wichtigsten Themen

Die anvisierten 50.000 Besucher konnte die GET Nord nicht erreichen, aber rund 44.000 Fachbesucher
haben sich in der vergangenen Woche in Hamburg tiber Produktneuheiten und Trends bei etwa 530
ausstellenden Unternehmen aus 14 Landern informiert

Auch wenn der ganz grof3e Besucheransturm bisher ausgeblieben ist,
aulerten sich die meisten Aussteller und Fachbesucher positiv zur GET
Nord. Neben deutschen Herstellern waren auch Hersteller aus Belgien,
China, Danemark, Finnland, Liechtenstein, Litauen, Norwegen,
Osterreich, Polen, Schweiz, Serbien, Tirkei, und den USA vertreten.
Die Attraktivitat dieses Branchentreffs lag insbesondere darin, dass
diese Messe als wirkliche Regionalmesse fiir den Norden fungierte und
die Hersteller daher besonders die guten Méglichkeiten der
Kundenkontaktpflege lobten.

Gute Kontaktpflegeméglichkeiten
Marketingleiter Werner Dickmann von der Firma F.W. OVENTROP
GmbH & Co. KG &aulerte dazu: "Wir, die Fa. Oventrop, sind insgesamt

Wohler prasentierte ein neues

Rauchgasanalysegerét. Ein wahres . . . b
Multitalgent mit {ie,gn Funktionen und mit dem Messeverlauf der "GET-Nord" in Hamburg zufrieden. Fir eine

zudem noch leicht mit einer Hand bedienbar.  fegionale Messe waren die Besuche und Gesprache am Oventrop

Stand zufriedenstellend. Qualitat und Quantitat der Besuche von
Heizungsbauern und Grof3handlern war gut, die der Planer eher
bescheiden. Oventrop betrachtet die Messe als "gute Kontaktbdrse" und
als gutes Podium fiir die Stammkundenpflege. Die Reduzierung auf drei
Tage ist ok, der verlangerte Donnerstagabend ist iberfliissig. Oventrop
wird sich in 2 Jahren gern wieder beteiligen."

Der direkte Kontakt zum lokalen Kunden tberzeugte auch bei Filter
Technik Kausch . Juniorchef Helmut Kausch dazu: ,Die GET Nord hat
gezeigt, wie wichtig fur Filter Technik Kausch die Regionalmesse fiir
den Norden ist. Sowohl als Prasentationsplattform fiir unsere neuen
FTK-Heizungsfiltervarianten, als auch fiir den direkten Kontakt zu
unseren lokalen Kunden und Partnern. Mit dem groRen Zuspruch zu
unseren Produkten sind wir sehr zufrieden!"

Neues Messekonzept

Im Vorfeld der letzten shk Hamburg 2005 hatte es reichlich
Diskussionen um den Standort und das Fortbestehen der Messe
gegeben und auch wéhrend der Messetage selbst, angeheizt durch das
Fernbleiben einiger groRer Sanitérhersteller, ging immer wieder das

ey Gerlcht durch die Reihen es handele sich hier um die letzte SHK in
— Hamburg. Doch 39.000 Besuchern und 450 Aussteller machten ein
Wichtigste Themen bei Berkefeld: vorhandenes Interesse an der Regionalmesse deutlich. Die ebenfalls in
Energiesparen und Werterhaltung. Hamburg stattfindende NORD ELEKTRO 2006 hatte 12.000

Fachbesucher anziehen kénnen. Durch die moglichen Synergien, die
eine gewerkeubergreifende Veranstaltung bieten konnte, hatten sich die
Beirate der NORD ELEKTRO und der shk auf gemeinsame
Veranstaltung geeinigt. Mit der neuen Fachmesse fur Gebaudetechnik
wollte man Themen wie Energie, Klima, Sanitar, Sicherheit und
Kommunikation unter einem Dach vereinigen, um den norddeutschen
Branchentreffpunkt attraktiver zu machen. Die Abwesenheit vieler
Sanitarhersteller zeigt, dass dieses Konzept nicht tiberall auf
Zustimmung gestoRRen ist. Aber auch von anwesenden Herstellern
kamen kritische Bemerkungen zum neuen Konzept.

Dr. Karl Spachmann, Geschéaftsfiihrer der Geberit Vertriebs GmbH
Intensive Beratung am Gerét bei dazu: "Die GET Hamburg hat unsere Erwartungen tbertroffen. Zwar
Systemair. konnten die Besucherzahlen von Essen und Nurnberg bei weitem nicht

erreicht werden, aber dennoch hatten wir ein sehr reges

Besucherinteresse zu verzeichnen. Das lag sicher auch an den

Produktneuheiten, die wir gezeigt haben. Auch die Qualitat der
Kundenkontakte war gut. Die Zusammenlegung der beiden Bereiche Heizung/Sanitar und Elektro bringt aus

unserer Sicht keine Vorteile, da die Teilnehmer aus dem Lager der Elektriker keine sinnvolle Belebung fiir unser
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Energieeffiziente Heizungspumpen
lockten viele Interessierte zu Grundfos.

Danfoss prasentierte auf der Messe u.a.
neue Warmepumpenlésungen

Das Drager Safety MSI Team

prasentierte auch eine Produktneuheit:

das Abgasanalysegerat Drager MSI
EM200.

Publikumsmagnet bei SYR war die fest

installierte Heizungswasserenthartung

3200 zur Enthartung des Fll- oder Er-
ganzungswassers.

Fachinformationen waren bei Oventrop stark
nachgefragt.

Segment darstellen. Die Bemihungen der Messe um das
Architektenforum waren leider kein Erfolg - die Teilnahme von nur 20
Architekten spricht fur sich. Das Auffillen der Messehallen mit
zahlreichen, oft opulent ausstellenden GrofRhandlern erscheint zwar
verstandlich, erhoht die Attraktivitat der Messe aber nicht - im Gegenteil:
Die Messe wird dadurch fiir die ausstellenden Hersteller eher weniger
attraktiv. Ob und in welcher Weise die Messe zukiinftig stattfinden wird
erscheint trotz des grundsétzlich positiven Resumées nicht sicher.
Angesichts der relativ geringen Beteiligung der Aussteller im
Sanitarbereich, insbesondere vor der Wand waren zahlreiche Stimmen
der Besucher laut geworden, die einen moglichen Messebesuch in der
Zukunft in Frage stellen. O-Ton einiger Messebesucher: "Es lohnt sich
kaum hierher zu fahren."

Hingegen die Firma Allmess zeigte sich vom neuen Konzept durchaus
angetan, wie Joachim Mohring, Geschéftsleitung Vertrieb
FachgroBhandel der Allmess GmbH, deutlich machte: ,Wir sind vom
Verlauf der GET Nord insgesamt aul3erst positiv Uberrascht. Hierzu tragt
insbesondere die branchenlbergreifende Ausrichtung der Messe bei.
Dieses neue Konzept einer Fachmesse flr Elektro, Sanitar, Heizung
und Klima hat sich auf die Gesprache, die wir fiihren konnten, &uf3erst
positiv ausgewirkt. So filhren wir beispielsweise die zahlreichen
Anfragen beziiglich unserer Konzepte zur Vermietung von Wasser- und
Warmezahlern sowie der Zahler-Fernauslese auf die Beteiligung der
Elektrobranche zurtick. Auch die Hallenbelegung erwies sich aus
unserer Sicht als optimal und sorgte dafir, dass wir von regem
Besucherandrang profitieren und viele wertvolle Kontakte kntipfen
konnten. So trug sicherlich die raumliche Nahe von Ausstellern aus dem
Bereich regenerative Energien dazu bei, dass auf unserem Messestand
das bedeutende Themenfeld ,Warmezahler fir Warmepumpen“ von
regem Interesse war. Alles in allem bietet die GET Nord flr uns in dieser
Form somit auch in Zukunft eine wichtige Plattform, um die
Partnerschaft mit FachgroZhandel, Installateuren und Planern zu
festigen.”

Systemgedanke in der Heizungstechnik immer wichtiger

Auch Buderus zog eine positive Bilanz der Messe GET Nord in
Hamburg und war mit den gefuihrten Kundengesprachen sehr zufrieden.
Dazu Luc Geerinck, Leiter Marketing Buderus Deutschland der Bosch
Thermotechnik GmbH: "Bei der Regionalmesse GET Nord in Hamburg
wurde Buderus in der Einschatzung bestatigt, dass der Systemgedanke
in der Heiztechnik zunehmend an Bedeutung gewinnt. Dies ist bei
zahlreichen Gesprachen mit Kunden deutlich geworden. Die
Heizungsfachfirmen bieten den Anlagenbetreibern nicht mehr nur
einzelne Komponenten, sondern verstarkt abgestimmte Heizsysteme
mit unterschiedlichen Warmeerzeugern an. Dazu gehdren vielfach ein
Ol- oder Gas-Brennwert-Heizkessel in Verbindung mit einer
Solaranlage. Eine zentrale Rolle spielt bei diesen Systemen die
intelligente Regelung, auch dazu konnten auf der GET Nord viele
Fragen umfassend beantwortet werden. Mit ihrem regionalen Charakter
ist die GET Nord nach wie vor eine wichtige Plattform fiir
Fachgesprache zwischen Herstellern und Heizungsfachfirmen.
Erfreulich aus Sicht von Buderus war der Besuch zahlreicher
Berufsschiler, die groRes Interesse an moder-nen Heizsystemen
zeigten. Diese jungen Menschen sind wichtig flir die Branche, denn sie
stehen fur die Zukunft und die Innovationskraft in der Heiztechnik.

In der Gesamtschau ist Buderus mit dem Verlauf der GET Nord
zufrieden. Der Buderus- Messestand war kommunikativ und offen
gestaltet und das Interesse der Fachbesucher an Produkten und
Systemldsungen war gro3. Das Thema Einbindung regenerativer
Energien spielte bei dieser Messe ebenfalls wieder eine zentrale Rolle."

Besucherbefragung — positive Gesamteindruck

Die Uberwiegende Mehrheit der Besucher rund 88 Prozent hatte laut
Besucherbefragung einen positiven Gesamteindruck von der Messe.
Fur 82 Prozent war die GET Nord sehr wichtig, um sich Um sich Uber
den neuesten Stand der Technik und deren Anwendungsmdglichkeiten
zu informieren. Weiterhin gab etwa jeder zweite Fachbesucher (rund 52
Prozent) an, direkten Einfluss auf Beschaffungsentscheidungen zu
haben.



Wenn auch die Zahlen die Erwartungen der Messegesellschaft
keineswegs erreichten, so konnten doch einzelne Unternehmen sich
Uber das intensive Interesse und den grof3en Anteil der Fachbesucher
freuen.

Tobias Ramrath, Verkaufsleiter SYR Hans Sasserath & Co. KG zur
Messe: ,Die GET Nord ist sicherlich nicht mehr das was sie einmal war,
hat jedoch immer noch eine grof3e regionale Bedeutung. So konnten wir
die drei Messetage zur Kontaktpflege nutzen und mit dem durchaus
interessierten Fachpublikum gute Gespréache fihren. Auf reges

Werbung fur die Handwerkermarke. Interesse stielRen dabei vor allem Armaturen, die nicht nur verlasslich
dazu beitragen, Installationen und Geréate zu schiitzen, sondern dariiber
hinaus eine energiesparende und somit umweltschonende
Betriebsweise der Heizungsanlage ermdglichen. Wahrer
Publikumsmagnet war dabei die fest installierte
Heizungswasserenthartung 3200 zur Enthartung des Fll- oder
Erganzungswassers. Die Armatur schiitzt zuverlassig vor schadlichen
Ablagerungen im Heizungssystem, tragt somit zum effizienteren Betrieb
der Heizung bei und erzielt einen deutlichen Spareffekt. Es ist uns
gelungen, die Standbesucher hinsichtlich dieser Thematik zu
sensibilisieren, Partnerschaften zu festigen und neue Kontakte zu
knipfen.”

Wichtiges Thema Energieeffizienz

Zu den wichtigen Themen gehdrten auf jeden Fall das Energiesparen
Eine Messe bedeutet noch immer sich und die Energieeffizienz. Gerade angesichts der erst begonnen
die Produkte, wie hier bei Wilo, in Ruhe  Heizsaison, gab es noch regen Informationsbedarf.
anzusehen ...
Das Unternehmen STIEBEL ELTRON zeigte sich zufrieden mit der Get
Nord Hamburg und sprach von einem ,ordentlichen Debit mit
Steigerungspotenzial“: ,Mit der Besucherfrequenz sind wir an allen drei
Tagen zufrieden gewesen, inshesondere der Donnerstag war ein guter
Tag“, so Hans-Joachim Weege, Vertriebsleiter Deutschland bei
STIEBEL ELTRON, in seinem Fazit zur Messe Get Nord in Hamburg.
~Sehr positiv bewerten wir auch die Verknipfung mit dem
Architekturforum — bemerkenswert viele der Teilnehmer haben die
Gelegenheit zu einem Besuch unseres Standes genutzt, so dass
hochinteressante Gesprache mit dieser Zielgruppe gefiihrt werden
konnten. Naturlich gibt es grundsatzlich noch Detalils, die diskutiert
werden kdnnen — tber den Nutzen eines langen Messeabends bis 20
Uhr etwa, oder auch Uber die Tatsache, dass die gewiinschte
Durchmischung von Heizung- und Sanitar- sowie Elektrobranche
unseren Eindriicken nach nur ansatzweise stattgefunden hat. Fir ein
Debiit ist die Messe aber insgesamt gut gelaufen, und auch in Hamburg
hat sich wieder gezeigt: Das Thema Energie ist und bleibt eines der

... oder sie wie hier bei Geberit auch
anzufassen.

wichtigsten Themen unserer Zeit.”

Uber eine erfreuliche Resonanz bei diesen Themen freute sich auch Lutz Jedzig, Geschaftsbereichsleiter
Gebaude- und Schwimmbadtechnik beim Wassertechnikunternehmen Berkefeld: LAngesichts der aktuellen
Rahmenbedingungen und Vorgeschichte waren wir positiv Uberrascht von der Resonanz auf der Messe. Wir
haben viele wertvolle Gesprache geflihrt, davon ein freulich hoher Anteil mit neuen Kunden. In diesem Jahr das
vorherrschende Thema: Energiesparen und Werterhaltung durch Wasseraufbereitung. Dazu gehéren Kalkschutz,
Enthartung und Entfernung von Schwebstoffen vor allem aus Heizungswasser, auf3erdem Ultrafiltration in der
Badewasseraufbereitung und Desinfektion. Die Messe hat fiir mich klar bestatigt, dass wir den Markt nur dann
voranbringen, wenn wir unseren Partnern wie auch den Endkunden den Mehrwert von Investitionen iberzeugend
verdeutlichen und Einspareffekte in Heller und Pfennig vorrechnen kénnen.*

Fir die Drager Safety MSI GmbH war die Get Nord in Hamburg (19.-21.11.2008) ein voller Erfolg. Die Besucher
interessierten sich vor allem fiir das DVGW-zugelassene Messgerat Drager MSI P7, mit dem der
Gassicherheitscheck in nur 10-15 Minuten mdglich ist und den neuen Bestimmungen der DVGW-TRGI 2008
entspricht. Das Drager Safety MSI Team prasentierte auch eine Produktneuheit: das Abgasanalysegerat Drager
MSI EM200! Das Messgerat zeichnet sich nicht nur durch seine besonders robuste Gehausetechnik oder durch
einen CO-Messbereich mit 8000 ppm aus, sondern kann optional u.a. mit einer Messbereichserweiterung CO bis
3 Vol % mit Sensorschutz durch eine Spilpumpe ausgeriistet werden. AuBerdem ist der MSI EM200 geprift nach
EN 50379 Teil 1 bis Teil 3, TUV By RgG 255 und ZIV M-KC 1071-00/08. ,Wir konnten auf der Get Nord neue und
interessante Kontakte kniipfen. Die Interessenten waren besonders von der genial einfachen Messung mit dem
Drager MSI P7 begeistert, so der Vertriebsingenieur Herr Stefan Kélking von der Dréger Safety MSI GmbH,
Gebietsmanager Deutschland Nord.

Rege Nachfrage beim Thema Ganzjahresklimagerat mit Warmepumpe konnte das Unternehmen Systemair
verzeichnen. Die Firma Systemair gab auf der GET Nord in Hamburg vom 19. — 21.11.2008 einen Uberblick tiber
die breite Palette Ihrer Liftungsprodukte. Der Ventilatorenhersteller hob besonders die Vielseitigkeit seiner



Produktpalette hervor, die fur nahezu alle Liftungsanwendungen eine Losung bereithélt. So prasentierte der
Luftungsexperte auf der GET Nord unter anderem Kompaktliftungsgerate mit Warmertickgewinnung fur
unterschiedliche Wohngebaude, Thermo- und Brandgasventilatoren bis hin zu einem kompletten Liftungssystem
mit Rohr- oder Kanalventilator und passendem Zubehor. Besonderes interessierte die Besucher das
Ganzjahresklimagerat Maxi Comfort 800 mit Warmepumpe, das die Funktionen Heizen, Kiihlen und Liften
vereint. Da es keine Auf3eneinheit besitzt, eignet es sich auch sehr gut fiir denkmalgeschitzte Bereiche. ,Wir sind
sehr zufrieden mit der Messe GET Nord", so Marketingleiterin Verena Heckmann, ,wir konnten viele Kunden und
Interessenten aus der Region auf unserem Stand begriiRen.” Auch der Vertrieb zeigte sich zufrieden, wie viele
der bestehenden und auch der potentiellen neuen Kunden den Weg zur Messe gefunden haben. Die Systemair
GmbH blickt daher auf eine rundum zufriedenstellende Messebeteiligung an der GET Nord zurtick.

Der Termin fur die nachste GET Nord steht bereits fest. Vom 17.11. bis zum 19.11.2010

sind in Hamburg wieder die Messepforten geoffnet. Hier im HaustechnikDialog werden in lockerer Folge die
Produktinnovationen und Lésungen, die die SHK-Branche jlingst in Hamburg prasentiert hat, in nachster Zeit
vorgestellt.



